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菏泽古称曹州，栽培牡丹历史悠久，
自古享有“曹州牡丹甲天下”的美誉，是
世界上种植面积最大、品种最多、花色最
全的牡丹观赏旅游区。目前观赏牡丹有
9 大色系、10 大花型、1259 个品种，面积
达 5 万亩，有曹州牡丹园、百花园、古今
园、中国牡丹园、菏泽牡丹园等 9个牡丹
观赏园。牡丹芍药标准化种植基地 20
个，从事牡丹科技推广人员达 5000 余
人，从事种植、加工、销售人员 10 万余
人，遍布全国各地，输出牡丹种苗约 60
亿株，是国内外最大的牡丹种苗交易中
心。

作为“中国牡丹之都”的菏泽，每到春
来四月便吸引八方游客，城中各个牡丹园
游人如织。而浑身是宝的牡丹，更成为花
农们致富的金钥匙。目前菏泽牡丹加工
企业达到 14家，致力于牡丹系列产品的研
发、生产和销售。研发出了牡丹籽油、牡
丹茶、牡丹化妆品、牡丹日化品、牡丹功能
性食品、牡丹生物医药类产品等 240余种。

“牡丹花可赏、根入药、籽榨油、蕊制
茶、瓣提露……”谈起牡丹来，菏泽市艳装
牡丹科技开发有限公司负责人赵祯便滔
滔不绝。赵祯家住菏泽牡丹办事处国花
社区，这里的居民几乎世世代代与牡丹结
缘，走在社区的街头巷尾，牡丹更是随处
可见。“我的曾祖父曾经拉着板车南下催
花，祖父是曹州牡丹园的技术员，父亲也
种了一辈子牡丹，叔父赵信勇更是为菏泽
牡丹发展作出了很大贡献。”赵祯说，从老

一辈就和菏泽农商银行结下了不解之缘，
非常感谢菏泽农商行起初给予的 20万元
信贷支持。全村 200多户，大都得到过菏
泽农商银行支持。

和赵祯一样的年轻花农们不断革新
催花技术，不再单单紧盯春节催花市场，
而是依托小型盆栽牡丹的优势，开展对牡
丹从大田栽培到盆栽的探索，不断拉长牡
丹销售期，如今牡丹“四季开花”已成为现
实。“现在我拥有种植基地 1000余亩，年生
产观赏牡丹种苗 50余万株，油用牡丹种苗
千万株，盆栽催花 2万盆，还发展了牡丹花
瓣茶、花蕊茶以及牡丹籽油的加工。产品
远销美国、法国、荷兰、日本等 30多个国家
和地区。如今的好业绩，离不开菏泽农商
银行一直以来的资金支持，利率低，服务
好，不愧是我们老百姓自己的银行。”赵祯
点赞道。

走进菏泽市牡丹区绿美牡丹园，园里
二三十个的花农正在整理花苗。园区总
经理孙文起向记者介绍：“他们都是周边
的村民，大多是五六十岁的女工。旺季的
时候一天能有 200多人在这里工作。”

孙文起自十七八岁便开始从事牡丹
苗木种植，与菏泽农商银行有着深厚的联
系。“从刚开始做苗木生意的 3000元贷款，
到现在 500万元的授信额度。我们真的是
在农商银行的扶持下一步步发展壮大。”
孙文起说。2018年为了进一步扩大园区
规模，资金出现短缺，孙文起第一个想到
向菏泽农商银行申请贷款。花木种植有

季节性并且前期投入大，花木苗一般种下
3年后才能开始卖苗见收益。根据这一产
业特点，菏泽农商银行向其推荐循环贷，
对其授信 500万元，期限 3年，随借随还，
灵活方便。

紧抓这一产业优势，菏泽农商银行为
牡丹、芍药种植户建立了微信群，帮他们
对接销路，还利用闲暇时间召开“金融夜
校”，传授种植技术、科技致富热点等。

“2018年，我们创新推出了‘国花贷’，
不仅利率优惠，而且贷款方式灵活，根据
个人需求及公司规模，既可以申请信用贷
款，也可以申请抵押或担保贷款。”菏泽农
商银行牡丹园支行行长赵彤光说道。

据赵彤光介绍，自“国花贷”推出以
后，目前已经有 600 多户牡丹种植户申
请，主要是以个人贷为主。为了进一步
扩大贷款的覆盖面，菏泽农商银行牡丹
园支行召开普惠金融乡村振兴政银企对
接会，依托菏泽市花木协会对成员单位
进行集中授信。“花木协会下面有 927家
会员单位，专门做牡丹相关产业，比如牡
丹育苗、深加工、苗木等相关产业的就有
270多家。我们先从牡丹相关产业入手，
根据会员单位的公司规模等情况对其进
行分类，然后再进行批量授信。并且‘以
点带面’，由牡丹这一产业链延伸至其他
苗木种植全产业链。”赵彤光说道。截至
目前，通过“以点带面”已发放“国花贷”
500余户，金额 8900万元，带动周围 3000
余人就业。

服务上，菏泽农商银行也根据产业
特点不断提升服务质效。“针对牡丹种植
会员单位，我们把办公桌、打印机等都搬
到园区，直接在园区设立办公点，进行现
场办公，尽量缩短办事流程，提升审贷效
率。”赵彤光说。此外，在产品上，菏泽农
商银行还量身打造“丹彩微贷”“惠农贷”

“幸福种养贷”等一系列满足“三农”、小
微企业需求的信贷品种，并先后推出“人
才贷”“鲁担惠农贷”“家宜贷”“生意贷”

“消费贷”“棚抵贷”“农机贷”等十余种特
色产品，满足客户信贷组合需求，实现经
营和消费全覆盖。根据客户条件灵活设
计贷款相关要素，搭建网络、微信、电话、
网点“四位一体”的“办贷不求人、一站式
服务”的贷款平台，全方位满足客户贷款

“短、小、频、快”需求，加大对“三农”和小
微企业的支持力度，全力助力牡丹产业
兴旺。

菏泽牡丹特色产业首次入选省“十
强”产业“雁阵型”集群。今年北京冬奥会
期间，100余盆催花牡丹与 300盆牡丹插
花作品，相继亮相国家奥林匹克体育中
心，向世界展示了“中国牡丹之都”的特有
魅力。“作为本土金融机构，菏泽农商银行
将着力打造好‘牡丹金融’品牌文化，以更
有力的信贷投资、更优质的服务、更丰富
的信贷产品助力牡丹产业发展，为全市经
济社会高质量发展作出更大贡献。”菏泽
农商银行党委书记、董事长时伟表示。
文/图 记者 杨飞 通讯员 鹿升 徐 敏

随着一声清脆的短信提示音，
一笔 15万元的款项如约打到了新市
民邢明伟的银行卡上。邢明伟收到
贷款资金的那一刻，不禁感慨：“菏
泽农商银行的这笔贷款资金真是雪
中送炭啊！”邢明伟老家在菏泽市牡
丹区皇镇，三年前为了孩子进城上
学在市区开了一家酒水经销铺，临
近过年生意红火，本来该高兴的，但
邢明伟却犯了愁。原来他的创业担
保贷款到期了，贷款偿还后因为贴
息未办理完毕，导致无法继续办理
下一笔创业担保贷款。眼下临近春
节，走亲访友酒水需求量大，可资金
周转跟不上影响了备货。客户经理
在网格化营销走访中了解到邢明伟
的困难后，及时向他推荐了“创业周
转贷”。这是一款专门针对办理“创
业担保贷款”的“新市民”推出的贷

款新品种，满足其短期资金周转所
需，利率低于“创业担保贷款”利率，
线上放贷、即时到账，既节约了时间
成本，又节约了资金成本。

菏泽农商银行充分利用各级优
惠政策，结合“新市民”实际情况，积
极创新贷款产品，相继推出“复工复
产应急贷”“复工复产助力贷”“稳企
保就业专项贷”等系列特色贷款产
品，全方位满足不同层次“新市民”
的融资需求。同时，开通资金审批
绿色通道，对符合条件的提前介入，
上门服务，快速受理、审查、审批，简
化信贷流程、限时办理等方式提高
审批、放贷效率，通过打造“暖银行”

“快银行”，做到制度衔接、产品衔接、
工作衔接，为“新市民”创业就业吃
上“定心丸”。目前，累计向 635名

“新市民”发放贷款 3.5亿元。

金融活水润曹州 牡丹花开产业红
——菏泽农商银行助力牡丹产业发展侧记

资产总额突破

本报讯（记者 杨飞 通讯员 徐敏
杨华瑾）日前，记者从菏泽农商银行获

悉，菏泽农商银行全行资产总额 532亿
元，成功突破 500亿元大关。各项存款

余额 452 亿元，各项贷款余额 286 亿

元。资产总额、存款余额、贷款余额均居

全省前列。

近年来，菏泽农商银行不断加大零

售贷款投放力度。在农区，实行“支行行

长+客户经理+农金员”走村入户营销模

式。通过挂职副镇长，及时与部门对

接。在城区，做实“主办行”机制，整合存

量客户、本地客户、本地在外经商客户、

培育客户等四大客户资源，进行全面走

访和建档。同时，加大实体贷款投放，始

终以贷款利息收入为立行之本，以资金

业务运营闲置资金为增收补充渠道，严

控各项费用列支，收入、利润大幅增长。

菏泽作为山东省首批“新市民”进城试
点市，菏泽农商银行积极作为，创新信贷产
品、优化服务模式、拓展服务内容、完善服
务渠道、降低服务成本，为“新市民”提供了
精准高效的金融服务。

“我刚到菏泽，对城里环境不熟
悉，又是疫情期间，出门买菜很不方
便，菏泽农商银行上门送蔬菜，一斤西
红柿比超市还便宜两元，还是有机的，
真是太实惠了。”一位老大娘拿着刚买
的一袋西红柿笑着说。”张大妈是从东
明县黄河滩区郝寨行政村搬迁来到菏
泽跟随儿子一块居住的新市民，刚来
到菏泽的张大妈正赶上菏泽农商银行
送果蔬到居民家门口，比在农村老家
方便多了。

为方便像张大妈这样的“新市
民”，菏泽农商银行找准金融服务重
点，以服务人民生活为本，加快医保
电子凭证推广，引导社区居民在定点
医疗机构、药店展码支付，现场激活
医保电子凭证 6225户，提高了社区居

民获得感和满意度。同时，深耕百家
小区宣传站建设，根据小区客群类型
和需求，合理布放农金通服务终端、
自助银亭、蜜罐快递柜、网银体检机、
智 e购展柜等便民设施，切实做好电
信诈骗、普惠金融宣传和生活知识宣
传，为小区居民提供日常生活服务、
惠民信息服务和特色服务，有效提高
了社区金融服务可得性，增强了居民
对金融服务的获得感。截至目前，百
家宣传站全年累计组织各类便民化、
场景化、公益化活动 752场，有效推动
了“金融+快递”“金融+健康”“金融+
生活”“金融+教育”“金融+旅行”等多
模式服务深度融合，服务惠及居民
13.5万人次，赢得了社会广泛赞誉。
文/ 图 记者 杨飞 通讯员 徐敏 马 静

李孟强祖籍江苏，去年随女友来到菏泽安
家立业，两人在菏泽市经济开发区一个精密仪
器制造厂打工。今年年初，两人准备结婚，好
不容易凑钱交了首付款办理了房贷，却为装修
房子的钱犯了愁。两人因为都是私营企业打
工者，收入不高，工作时间又短，跑了好几家银
行都碰了壁。恰逢菏泽农商银行到其工作企
业开展驻点办公，两个人抱着试试的心态前去
咨询。客户经理热情接待了小两口，在了解了
两人的工作情况和家庭收入后，向他们推荐了

“助工贷”，这是一款专门针对私营企业员工及
进城务工人员消费需求的信贷产品，最长可贷
5年，还可以根据自己的收入情况分期付款。3
天的时间，他们申请的 20万元“助工贷”就发放
到了账户。“这下，我的新家装修资金有着落
了，菏泽农商银行让我感受到了这个城市的温
暖。”李孟强笑着说。

近年来，菏泽农商银行充分发挥农村金融
主力军的作用，实行客户经理驻企业办公，将
工作搬到工厂、车间，全面推行“金融顾问”“普
惠金融服务队”模式，固定时间、固定地点，每
月驻企办公不低于 2次，利用移动办公设备，让
银行柜台跟着客户的需求走，把最便捷、最贴
心的金融服务送到群众身边，真正打通普惠金
融服务“最后一公里”。通过这种“出实招、办
实事、接地气”的服务方式，切实为进城务工的

“新市民”解决金融难题。

为为““新市民新市民”“”“贷贷””来好生活来好生活

为为““新市民新市民””打开致富门打开致富门

铺就铺就““新市民新市民””幸福路幸福路

菏泽农商银行

菏泽农商银行：助力“新市民”安居乐业

菏泽农商银行工作人员到客户的牡丹种植基地了解信贷需求情况菏泽农商银行工作人员到客户的牡丹种植基地了解信贷需求情况

走访牡丹种植户走访牡丹种植户

菏泽农商银行信贷支持下的花农通过直播销售牡丹菏泽农商银行信贷支持下的花农通过直播销售牡丹

向向““新市民新市民””宣传金融知识宣传金融知识

为客户办理业务为客户办理业务

走访辖区客户走访辖区客户


