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曹县县委书记赵福龙曾在采访中表示，
“产业发展了，我们就要考虑如何从‘一时红’
到‘长久红’。培育特色产业不容易，我们担心
的是，不要成为昙花一现，要使产业具有长久
的生命力”。

为使“两服”产业“长久红”下去，曹县将以
往的大水漫灌培训模式，改为精准滴灌，指导
镇街发动传统商贸流通企业、传统生产制造企
业、市场商户、电商企业、传统网商、农村致富
带头人等参加培训；积极对接省服装设计协
会、浙江理工大学服装学院、山东工艺美院等，
并着手开发“曹县汉服”APP，共同夯实创业基
地、创新平台载体，推动产业朝品牌化、高端
化、国际化发展，实现高校与地方良性互动共
赢发展。

为打破传统贷款流程长、时间久的困局，
曹县还与浙江网商银行签署《“数字化普惠金
融项目”战略合作协议》，自合作以来，网商银
行在曹县已累计放款 190.87亿元，真正实现了

“310”模式即“三分钟申请、一分钟到账、零人
工干预”的曹县速度。开辟绿色通道，对在外
电商企业回迁业务优先办理，明确迁入流程，
优化简化办理程序，促进在外电商企业尽快回
迁，充分享受曹县的便捷服务和良好营商环
境，2021年以来超过 952家天猫店回迁到曹

县。成立中国曹县知识产权快速维权中心，面
向“两服”产业开展知识产权快速维权工作，将
专利申请办理时间从传统的 180天缩短至 10
天。充分利用遍布全国的 10处招才引智站和
33处创业服务站，通过“招引培挖”四种方式，
着重引进户籍在曹县、从事电商或者与电商相
关方面的优秀人才回乡发展。同时依托学校
开设了美学、物流、直播、服装设计等电商专
业，为曹县电商发展储备后续专业人才。

刘霞表示，我们还坚持将政府有形之手和
市场无形之手的有机结合，在电商产业中，政
府当好引路人，在制度创设、人才引培、基础设
施配套上下功夫，最大限度激活各类市场资
源，切实培育电商发展的良好生态，持续推进
电商发展。主动将电商发展融入全县经济社
会发展大局，合理设定阶段性目标任务，一届接
着一届干，稳扎稳打、量力而行、尽力而为，助推
电商产业向区域化、集群化、园区化蓬勃发展。
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曹县曹县：：舞动舞动““ ee””裳织锦绣裳织锦绣
十多年前，一根网线，一台

电脑，在曹县开启了一段段激情
燃烧的触网创业岁月。

如今，曾经的创业者们再次
点燃心中的火焰，抢抓市场机
遇，将演出服和汉服产业链打造
成一条条高质量发展的“黄金
链”。数据显示，上半年，曹县

“两服”网络零售额突破 90亿元，
成为了当地群众增收、乡村振兴
的新引擎。

近日，记者先后来到曹县大
集镇、安蔡楼镇，探访当地“两
服”产业发展情况。

时至今日，杨巍都记得十一年前的
那个晚上。

那是临近春节的一个晚上，在曹县
大集镇孙庄村村委会大院，空气里冷风
肆意穿梭、寒气逼人，大院内的一个房间
内，气氛却被几十个年轻人的七嘴八舌

“烧得”暖洋洋——村子里组织了一场谈
话会，把几十个像杨巍一样在外“闯荡”
的年轻人招呼到一起，了解他们的发展
打算，并向年轻人念了一封当地政府致
外出务工青年的一封信。

活动持续到了深夜，大家你一言我
一语，畅谈近年来的发展成绩、未来打
算，但当即拍板回乡的并不多。抛弃在
外的打拼成果，回乡从头再来，大家都很
慎重。

散会后，从小就有着浓厚家乡情结
的杨巍，久久不能入睡，脑海里一直在回
荡着那封信。要不要回来？杨巍一遍遍
地问自己。

过完年，杨巍准备再次起身返回那个
在外打拼多年的城市——江苏无锡。但
是，临行前，杨巍做了个决定，让妻子留在
家中，尝试着创业——网上销售演出服。

十一年前的杨巍或许不会想到，这
个大胆的决定，像一个“扇动翅膀的蝴
蝶”，不仅改变了他的人生规划，“还让自
己的人生更加绚丽多彩”——随后的多
年，一次次抢抓机遇的决定，让他品尝到
收获的喜悦；一个个创业路上的挫折，也
让他深深体会到逐梦之路的艰辛。

现今，杨巍的身份是云牧服饰有限
公司总经理——公司打通了汉服设计研
发、产品推广、电商销售、短视频制作等
环节，今年以来线下实体店销售额近 300
万元，线上主播销售额近 600万元，目前
正从中低端产品努力向中高端升级，打
造自有品牌。

杨巍在今年还组织成立了“军创企
业联合会”，以帮助更多退伍军人在创业
时少走弯路。

“我们应该感谢这个时代赋予的机
遇，让我们这些创业者有舞台施展各自
的才华。”杨巍说。

“宝宝们，这是刚推出的新款马面
裙，我一会儿穿上给大家展示一下。”“儿
童的款式很多，一会给大家过款！”“3、2、
1，上链接！”近日，在位于曹县安蔡楼镇

的有爱云仓汉服基地，主播们的声音此
起彼伏。

2021年，有爱云仓直播基地创建成
立，这是菏泽市第一家以仓播模式为主
的直播基地，也是目前山东省最大的仓
播和主播孵化基地。建仓以来累计孵化
全国各地青年主播 1000余名，销售货物
110万件，并在曹县本地带动了 1000余
名青年人通过直播进行创业就业，成为
青年人聚集最多的新兴领域之一。

有爱云仓直播基地的负责人为李字
雷，一位富有“折腾”精神的年轻人。

2012年，从日本留学归来的李字雷
开始创业，“以前我在日本留学，他们那
里大小节日、重要日子都会穿和服。我
就在想，中国的汉服什么时候能出现在
大街小巷，展现属于我们的文化自信。
在有爱云仓的汉服基地，我要把曹县汉
服打包推荐给网友，也要带着更多青年
人把曹县汉服产业做大做强”。

当前，曹县现有汉服和表演服加工
企业超 3000家、直接从业者近 10万人。
在这个时代赋予的大舞台上，创业者们
尽显其能，舞出人生的精彩。

“从事‘两服’产业的创业者们，都是我们创
新发展、转型升级的重要力量，是我们高质量发
展的‘金宝贝’、展示形象的‘金名片’、传播美誉
的‘金话筒’、用心呵护的‘金凤凰’。”采访中，这
是记者听到最多的声音。

有爱云仓直播基地是曹县原创汉服销售、展
示的重要平台，这个基地整合供应链、平台、物
流、主播等各方资源，为各大汉服原创商家提供
直播、培训、营销、代播等服务。在当地的支持
下，这个基地很快建成，但如何整合资源，形成汉
服聚集效应，推动汉服产业蓬勃发展，曾是困扰
基地负责人李字雷的最大难题。

“在我们拎包入住之后，马上又面临一个新
的问题，就是货源在哪里。在安蔡楼镇政府工作
人员的带领下，我们在很短的时间内，帮助我们
协调汉服合作商家，入驻 1000多个款式，我们也
成为了安蔡楼镇、曹县乃至全国最大的汉服线下
批发和直播销售基地。”李字雷介绍。

为更好地服务企业发展，安蔡楼镇还组织两
个专班，深入企业、淘宝汉服加工户开展调研活
动，了解企业所需所盼，解决发展中存在的堵点、
难点问题。特别是围绕服务汉服产业发展，镇政
府从提升汉服生产服务能力、完善保障机制抓
起，规划打造汉服特色产业带，不断完善配套功
能，形成以汉服文化广场、汉服生产基地和汉服
直播基地三大片区为支撑的产业集聚地。2022
年，安蔡楼镇全年电商累计销售额达 70亿元，物
流订单量超 600万单。

安蔡楼镇党委书记郝超良告诉记者，如今，
全镇以汉服加工网售为主的企业达 1000余家。

通过产业带动、多元化发展，目前，全镇在谈项目
3家，新建投产企业 1家，技改项目 2家，规上企业
达到 7家。下一步，将大力推进电商标准化园区
和微产业园建设，规划再建标准化产业园区 2
处，每个片区建设 10万平方米的电商车间，进一
步做优电商发展生态，打响“汉服第一镇”金字招
牌。

在大集镇，淘宝产业园依托表演服、汉服、舞
蹈鞋等特色产品，聚集了布匹批发、设计研发、电
脑制版、刺绣印花、服装加工、网络销售、物流快
递等相关产业，形成了完整的产业链条，实现了
电商产业规模化、规范化、园区化发展。目前淘
宝产业园一期、二期运营良好，年销售收入达 10
亿元，直接带动就业人口 3000余人，三期大集舞
会海仓物流园正在建设中，已形成全国最大的演
出服加工销售基地。

产业园负责同志介绍，产业园还创新实施
“党支部+电子商务+特色产业”发展模式，为园
区企业提供党建指导、创业扶持、技能培训、直播
带货等系列精准化服务，吸引高学历人才 38人
返乡创业。同时，通过产业园党支部委员联系龙
头企业、设置党员责任区等方式，完善了园区生
态链建设，推动了党建工作与电商发展互促共
融。

“下一步，我们将继续在‘扩面、提质、平
台、创新、生态、氛围’上下功夫，全力推动 e裳
之都·中国（曹县）华服智创城项目建设，将其
建设为中国最大的华服生产、网售、展示基地，
为打造乡村振兴齐鲁样板贡献曹县电商力
量。”曹县电子商务服务中心副主任刘霞说。

逐梦的舞台
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外国留学生在外国留学生在大集镇参加感知体验活动大集镇参加感知体验活动

大集镇电商产业园党支部书记杨巍大集镇电商产业园党支部书记杨巍（（右右））和运营总监和运营总监
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少数民族服饰展示少数民族服饰展示

外国友人在有爱云仓汉服基地与模特合影外国友人在有爱云仓汉服基地与模特合影
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