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平安征程 逐梦前行
——记平安人寿菏泽中支高级展业处经理冯香美

本 报 讯（ 通 讯

员 赵 倩）近日 ，由

《经济观察报》主办的

“2021 年 度 观 察 家 金

融峰会——暨卓越品

牌 力 企 业 盛 典 ”在 线

上召开，“2021 年度品

牌力百强榜 ”和“2021
年度卓越品牌力企业”

榜单同期公布。太平

人寿入选百强榜，并获

评“ 卓 越 品 牌 力 保 险

公司”。

品牌力百强评选

聚焦企业的业务规模、

盈利能力、风控能力、

资本质量、经营增长、

社会影响力、品牌美誉

度等维度，由《经济观

察报》经过评估调研、

第三方数据分析、专业

人士权威建议，多维度

进行评定。卓越品牌

力单项奖则是在品牌

力百强榜的基础上，优

中择优。太平人寿入

选百强榜，并荣获卓越

品牌力企业单项奖，充

分反映出市场及行业

专家对公司综合实力、

品 牌 影 响 力 、业 界 口

碑、社会贡献等多方面

的认可。

面向“十四五”的

新征程，太平人寿将以

集团公司“央企情怀、

客户至上、创新引领、

价值导向”的发展要求

为 核 心 ，围 绕 价 值 创

造，不断开创公司高质

量发展的新局面。

太平人寿入选太平人寿入选
20212021年度中国年度中国
品牌力百强榜品牌力百强榜
获评获评““卓越品牌卓越品牌
力保险公司力保险公司””

本报讯（通讯员 张 涵）初

冬时节，寒意渐浓，但挡不住中华

财险菏泽中支公司员工积极参

与全国文明城市创建工作的热

情与决心。11月 17日下午，中华

财险菏泽中支员工身穿志愿服

务马甲，手持垃圾夹杆与垃圾袋

来到菏泽火车站广场，开展志愿

服务活动。

当日，中华财险菏泽中支公

司员工对菏泽火车站广场及其周

边的垃圾进行清扫，他们用夹杆将

垃圾及时清理，并将垃圾桶也仔细

地进行擦拭。员工们对火车站广

场的文明建设宣传栏进行了清理

与擦拭。文明建设宣传栏代表着

一个城市的文明风尚，是文明城市

创建工作的一个重要部分，对此，

该行员工不放过任何一个角落，以

及任何一个细节，用最实际的工作

来践行文明风尚。

积极参与志愿行动，共创文

明家园，中华保险菏泽中支一直

以来都以积极的心态参与文明城

市创建工作，树立起作为文明单

位的担当意识与责任。该行将用

实际行动助力城市环境面貌不断

改善，展示中华保险菏泽中支公

司对文明城市创建的热情与决

心。

入司时间：2013年 4月 11日。

晋升路径：

2014年 2月晋升区主任，

2015年 10月被任命为展业课长，

2016年 12月晋升为展业处经理，

2018年 8月晋级高级展业处经理。

送出保障：两亿四千万元。

座右铭：你若盛开，蝴蝶自来。

获得荣誉：

2016 年 1 月获得分公司高峰会卓越发展

奖，

2019年 7月获得健康服务大使称号，

2019- 2021 年 连 续 3 年 荣 获 国 际 龙 奖

（IDA）
2019-2021年连续 3年荣获美国百万圆桌

会员（MDRT），

2020年 6月获得四星级导师称号，

2021年 1月获得五星金星奖，

2021年 1月获得个人客户经理俱乐部资深

会员称号。

参与志愿行动 共创文明家园

冯香美冯香美

冯香美简历

保险精英谱保险精英谱

以梦为马
结缘平安

冯香美，来自单县农村，从小就

梦想通过努力来改变自己和家人的

命运。毕业之后，她开始创业，7年

间，卖过化妆品、童装、内衣，每天都

在忙碌纠结中度过，虽然挣了点钱，

但无暇顾及孩子。一直以来，冯香美

都想要寻找一个平台，可以通过自己

的努力闯出一番事业，实现经济自

由、时间自由。

结缘中国平安，是因冯香美丈

夫的手意外受伤，作为客户的冯香

美到中国平安人寿菏泽中支客服

处办理理赔。机缘巧合，冯香美正

好看到中国平安人寿菏泽中支经

理人招聘计划的广告。作为客户，

冯香美很认可中国平安的服务，那

么如果加盟中国平安，给更多的家

庭送去这样的服务，是不是会更加

有意义？于是，2013年 4月 11日，

冯香美怀着无比激动的心情主动

加盟了中国平安，开启了她的寿险

生涯。

人之为学
不日进则日退

每一段光鲜亮丽背后，都有不

为人知的故事。起初，所有的亲戚

朋友都不理解她的做法。万事开

头难，成绩是最好的证明。冯 香

美深知客户信任的背后，是专业、

敬业和责任心。对于保险了解不

多的冯香美，像海绵一样吸收着大

量的保险知识，近乎疯狂地向行业

前辈请教，更不会错失任何培训的

机会。在坚持不断学习的同时，她

每天都向身边的人宣传保险理念。

付出终有回报，历时 8 年，冯

香美成长为四星级导师，可以站在

万人舞台上进行授课分享，也实现

了她小时候做老师的梦想。更值

得骄傲的是，冯香美为 122位客户

送去 495份保障，累计保额达两亿

四千万元。因为专业和敬业，她也

赢得了家人的支持和客户的认可，

收获了公司的各项荣誉和表彰。

爱与责任
要做有温度的保险

面对保险，众说纷纭。有人

说，保险是一纸契约。有人说，保

险是一份爱与责任。有人说，保险

就像一把随身携带的雨伞。有人

说，保险就像一组爱车配载的备

胎。冯香美认为，保险就是有温度

的爱与责任。

小安 是 冯 香 美 的 一 个 女 客

户，在医院工作。刚开始接触时，

小安告诉冯香美：“医院给员工的

医保已经很全面了，所以无须购

买其他保险。”在全面讲解了社保

和 商 业 保 险 是 互 相 补 充 的 关 系

后，小安为自己补充了重疾险和

意外险。

在购买保单第三年的时候，小

安因宫颈上的问题，在医院做了手

术，总计花费近1万元。根据保险合

同规定，小安的本次住院可以依据

“轻症”重疾来进行理赔。冯香美

协助客户整理上交了理赔资料，仅

一天的时间，理赔款 3.6万元到账。

客户对理赔非常满意，对公司和冯

香美都非常信任，因此也介绍了很

多客户。这只是冯香美日常工作中

的一个小小的案例，却很能说明：

保险，作为生活必需品，正在飞入寻

常百姓家。

一路高歌
站上人生新高度

因为太爱这份事业，冯香美想

让更多的人与她一起发展。从入

公司第二年起，她就逐步组建自己

的团队，2014年 1月冯香美用十一

个月的时间，晋升为六级区主任；

2015年 10月她又用两年的时间成

功晋升展业课长。在被任命课长

后，冯香美很快在一年后晋升成处

经理，当时系列人力近500人。

一路走来，冯 香美在中国平

安收获了一份身心自由的工作，

收获了鲜花和掌声，拿到了付出

与所得成正比的收入。作为中国

平安的一名处经理，她感到骄傲

和自豪，但最让她自豪的是，不但

她一个人实现了梦想，冯 香美带

领的百人团队同样也获得了优异

的成绩。

通讯员 史 彤


