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曹县棺木在日本市
场独占鳌头

7 月 17 日，牡丹晚报全媒

体记者来到位于曹县孙老家镇

的曹县云龙木雕工艺有限公

司，一排排整齐的厂房映入眼

帘。厂房内，工人正在有序忙

碌，或切割木材，或专注雕刻。

车间内，做好的棺木、木雕工艺

品整装待发。

“仔细核对布样，生产过程

中容不得半点疏忽，力求成品

比样品更加完美……”该公司

董事长、国家级非遗项目曹县

木雕传承人蔡秀芳在生产车间

再次强调印花棺木生产过程中

需要注意的问题，做好大批量

加 工 、生 产 前 的 各 项 准 备 工

作。蔡秀芳介绍，这批棺木都

是销往日本的。

据相关报道，日本九成以

上的棺木都是“曹县制造”，可以

说曹县棺木在日本独占鳌头。

经过 20多年的发展，蔡秀芳和

她的云龙木雕制作的棺木因技

艺精湛、做工精美已在日本棺木

市场占有相当大的份额。

忙碌间隙，蔡秀芳向记者

讲述了她与棺木之间的故事。

她让“传男不传女”
的规训打破

和很多古老的行业一样，

曹县木雕最初也有着“传男不

传女”的规训。而到了蔡秀芳

这里，这一规训被打破。

蔡秀芳介绍，曹县木雕是

国家级非物质文化遗产代表性

项目，花纹图案种类繁多，木雕

制品涵盖生活用品、祭祀用品

和艺术品等多个领域。

蔡秀芳出生在木雕世家，

从小接触木雕，每每见到父亲

手工雕刻出来的各种木雕产

品，都惊叹不已。一块块平常

的木头，经父亲精雕细琢后变

成了一件件工艺品，上面的花

鸟鱼虫栩栩如生。

“父亲雕刻作品时，我都会跟

着看，不知是好奇，还是喜欢。”蔡

秀芳说，从儿时起，一颗木雕技艺

的种子就在她心中生了根。

日常生活中，父亲渐渐发

现了蔡秀芳对木雕技术的痴迷

和天赋。岁月如梭，转眼到了

1978年，蔡秀芳的父亲打破“传

男不传女”的规训，把木雕技艺

传授给年仅 16岁的蔡秀芳。

蔡秀芳没有辜负父亲的期

望，通过自己的努力继承发扬

了木雕技艺。得益于在书店上

班的哥哥的帮助，蔡秀芳接触

到不少美术方面的书籍。结合

自己的木雕技术，她的作品很

快在周边“打”出名气，成了远

近闻名的手工艺人。

蔡秀芳成家后，婆家也是

木匠世家。小到方桌、条几，大

到家具、衣柜，凡是需要雕刻花

鸟鱼虫或人物的，人们都会第

一时间找到她。

起初，蔡秀芳从事木雕技

艺是为了养家糊口，她想依靠

自己勤劳灵巧的双手发家致

富，后来的一段经历改变了她

的想法。

半 个 展 位 ，帮 她
“闯”进日本棺木市场

“二十多年前，曹县一家很

有名的工艺品公司找到我，那

是我第一次接触到日本棺木。”

蔡秀芳回忆说。

这家公司主要从事木工艺

品的出口，在日本考察时，他们

发现日本的棺木市场潜力很

大 ，便 决 定 进 军 日 本 棺 木 市

场。由于日本棺木比较讲究，

需要配套精美的木雕，这家公

司的负责人便找到蔡秀芳，让

她做配套。然而，等这批棺木

做出来后，一个意想不到的情

况发生了：由于日本的棺木市

场被当地比较有势力的团体把

控，他们的棺木虽然精美，却无

法进入日本市场。

尽管如此，却让蔡秀芳看到

了日本棺木市场的前景，她开始

思索如何进军日本棺木市场。

“我们进不去，是不是能让

他们来找我们？”蔡秀芳了解

到日本很多棺木经销商销售

的棺木并非当地生产而是在

中国代工的信息后灵机一动，

“ 怎 么 让 他 们 了 解 我 们 的 水

平？参加展会！”

2000 年，在曹县相关部门

的帮助下，蔡秀芳得到了参加华

东进出口商品交易会的机会。

由于展位紧张，他们只能和另外

一家企业共用一个展位。

如何在几平方米大小的半

个展位上展示自己的产品？这

让蔡秀芳费了不少心思。她精

心制作了几个精美的棺材模

型，带到交易会上展示，受到各

国参展商的关注，其中不乏日

本的客户，他们对蔡秀芳的展

台尤为关注。

交易会结束后，蔡秀芳获得

第一笔来自日本的棺木订单。

“不需要图纸，他们给我一张照

片，我能雕出一模一样的棺材。”

蔡秀芳说。日本客户抱着怀疑

的态度来到曹县，亲眼看到这门

手艺的精湛程度后深深折服。

从此，蔡秀芳的云龙木雕

“闯”进日本棺木市场。

精益求精，征服苛
刻的日本客户

日本客户的生意并不好

做，因为对方的要求太高。

“他们对货品要求非常高，

可以用苛刻来形容，产品做起

来难度很大，不少与日本合作

的公司都打了退堂鼓。别人不

做不正是我们的机会吗？”蔡秀

芳是一个天生就爱“啃硬骨头”

的人，“越难的、越具有挑战性

的工艺我越感兴趣。”

7 月 12 日，蔡秀芳刚刚给

日本客户发去一批样品，对方

回复“没想到你们真的做出来

了”。蔡秀芳介绍，为了这批样

品，他们整整试验了一个多月

才达到对方的要求。原来，一

个多月前，一位日本客户新研

发出印花对花棺，需要通过转

印花工艺丝毫不差地将布面上

的花纹对接，挑战性极强。花

不能完美的对上？布面收缩、

出现褶皱怎么办？生产过程中

遇到了各种各样的问题。“我们

不服输，遇到问题就想办法解

决，最终赢得了客户的认可。”

蔡秀芳说。

正是这股韧劲成就了蔡秀

芳如今的事业，也赢得了客户

的高度认可，不管是棺木、佛

龛，还是骨瓷、草帽、草鞋等等，

凡是跟日本祭祀相关的用品，

客户都交给蔡秀芳的“云龙木

雕”来做。

“我们不能老被牵着鼻子

走……”虽然一次次“啃骨头”

的经历很有成就感，但也让蔡

秀芳看到了其中的弊端，每个

客户对产品的要求都不一样，

作为加工方的他们需要为此耗

费大量人力物力。如今，基于

20多年的技术积累和对日本文

化的理解，蔡秀芳正在成立研

发团队，自己设计开发产品，然

后邀请日本客户参加产品发布

会，从被动变为主动。

在蔡秀芳看来，曹县木雕

能发展成完善的产业链，有机

缘巧合的促成，更是多年来精

益求精、勇于迎接挑战的结果。

传承发扬“非遗”从
娃娃抓起

作为国家级非遗项目传承

人，蔡秀芳自然希望曹县木雕

有着更好的传承和发扬。

她专门建设了以曹县木雕

为主题的展览馆，系统展示曹

县木雕文化。同时，她还坚持

通过进校园授课，让孩子们走

进云龙木雕零距离接触曹县木

雕，培养他们对木雕的兴趣。

“兴趣是最好的老师，希望

有更多的年轻人爱上木雕，钻

研木雕，让木雕技艺一代一代

地传下去。”蔡秀芳说。

曹县棺木缘何“站稳站稳””日本市场日本市场？？
□牡丹晚报全媒体记者 冯锴 李艳粉

菏泽市有丰厚的文化资源与手工艺资源，
民间艺人和非遗传承人在继承高超手造技艺的
同时，通过创意赋能、提质创新逐步使传统手工
产业向新型手造产业良性转换。

国家级非遗项目曹县木雕传承人蔡秀芳传
承发扬木雕技艺，发挥家乡资源优势，20多年来
逐步让曹县棺木“站稳”日本市场，她创建的云
龙木雕在日本棺木行业声名鹊起。

蔡秀芳走进校园推广木雕文化（资料片）。

蔡秀芳在木雕车间指导木雕师精心制作。

扫一扫，了解更多新闻内容


