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中国林交会的举办对促

进林业企业交流合作，推动我

市、我省乃至全国林业产业发

展具有重要意义。

记者采访中发现，邓宝山

的“大山红木”，从家庭作坊到

如今占地 20 余亩、集家具研

发生产销售于一体的多元化

企业，离不开中国林交会这

个平台带来的机遇；山东笨

笨农业科技有限公司通过林

交会“取经”，研发了大量融

入文化传承元素和现代功能

元素的楸木家具；菏泽市牡

丹区檀玉阔红木工艺品馆近

年来也通过参展交流，创新

开发出大量将古典与现代工

艺完美融合的红木家具、红

木制品……菏泽家具企业，

受惠于中国林交会汇集的技

术、信息资源，一步步发展壮

大。

面对中国林交会为林产业

发展带来的“加速度”，作为菏

泽市人大代表的邓宝山又有

了一个大胆的新想法：“林交

会能不能办成天天交易、天

天成市、永不闭幕的‘林产品

交易城’？就像义乌小商品

城一样，集中全市林业企业，

扩大影响力，逐渐吸引全国

林业企业入驻、参展，让相关

客商来菏随时有产品看、有

业务谈……”

中国林交会也在不断摸

索创新发展，今年首次开设线

上会场，“线上+线下”同步办

展，将参展企业和参展产品在

中国林产品交易会官方网站

同步展示，让线上观展如同现

场体验，着力打造“永不落幕

的中国林交会”。相信随着办

展方式的不断创新，中国林交

会的专业化和影响力将进一

步提升。

林交会赋能菏泽家具产业
□牡丹晚报全媒体记者 孟欣

家具产业是林产业中独具特色的一个分支，
它不仅将木材在艺术、工艺、实用等方面进行了最
大化的利用，更将木材的价值发挥到极致。自
2004年起在菏泽举办的中国林产品交易会为菏
泽林产业发展带来了机遇，利用展会汇集的技术、
信息资源，菏泽家具产业得到了快速发展。9月1
日，牡丹晚报全媒体记者走进菏泽知名家具企业，
探访林交会是如何赋能菏泽家具产业发展的。

“林交会是国家级林业重

点展会，是咱菏泽的一件大

事，更是我们林业企业期待的

一年一度的盛会。通过林交

会的平台，我们可以找到客户

集群和产品发展方向，既推广

了产品，又能推动企业的长远

发展。”9 月 1 日，在山东大山

红木有限公司展厅内，该公司

总经理邓宝山指着一件由他

雕刻的牡丹图案屏风告诉记

者，“我们自 2004年第一届林

交会起就一直积极参与，推广

我们的红木产品，受到许多消

费者和客商的喜爱和认可。

近几年，大山红木沿用老工

艺、开辟新思路，研发生产出

大批符合现代年轻人喜好的

木制家具产品，希望在今年的

林交会上再展风采。”

今年 56岁的邓宝山出生

于菏泽市牡丹区高庄镇邓楼

村，从小对木雕就十分喜爱。

1985 年，18 岁的他初中毕业

辍学在家，为追逐梦想积累资

金，先后干过很多行业，如养

兔子、种葡萄等，但收益均差

强人意。

他在等一个机遇。

1993 年，邓宝山在朋友

的介绍下来到潍坊，并在这里

遇到了对他一生都产生重要

影响的师傅——潍坊嵌银厂

的工艺美术大师桑克功。桑

克功被邓宝山的朴实、坚毅打

动，破例收其为弟子。

“没有积蓄，又辞职全力

学习技艺，当时那段时间过得

非常拮据，嵌银工具都是师傅

临时做的，练习材料也是从厂

子里捡的边角料，用铝丝代替

银丝。为了省钱，我一天只吃

两顿饭，晚上十一点之前从没

有睡过觉。”说起往事，邓宝山

仍对启蒙老师尊敬有加。

半年时间掌握了常人三

年才能学会的嵌银技巧，邓宝

山出师了。当时山东文艺出

版社的文艺总编韩济平创立

了一个木作艺术工作室，正好

需要这方面的人才。邓宝山

被师傅推荐过去，并接触到雕

刻。一年后，学有所成的邓宝

山应邀来到菏泽美术厂。

1997年，美术厂改制，员

工解散，邓宝山再次外出，到

广 州 的 一 家 红 木 家 具 厂 打

工。在工作中，邓宝山发现，

家具厂有许多红木边角料没

法利用。他灵机一动，想把嵌

银工艺和红木边角料结合起

来，制成精美的红木小工艺

品。老板立即采纳了他的建

议，并拿出大量资金。就这

样，邓宝山牵头的嵌银车间成

立。此后两年间，邓宝山从老

家拉过去 80 余位老乡，大家

一边学习技艺一边工作。

2000 年，邓宝山返乡创

业，成立了山东大山红木有限

公司。

刚创业时，邓宝山借钱建

了一个占地不到半亩的家庭

作坊，不管是产能还是产品更

新换代速度都不尽人意，有时

他还会趁牡丹节会期间在牡

丹园内摆摊推广产品。邓宝

山回忆道：“那段时间，产品销

售是大问题，紧靠‘赶集式’推

广售卖肯定难以做大。”

2004年，首届中国林产品

交易会在菏泽林展馆举行，对

邓宝山来说这是一个难得的

机遇。“在知道中国林交会在

菏泽举办时，我非常激动，连

着一个星期都亢奋得难以入

眠，满脑子想的是如何借助这

个难得的机会解决产品销售

难题。”邓宝山说。

中国林产品交易会为邓宝

山带来的不仅是以往想都不敢

想的“海量”订单和全国性推

广，更重要的还有与国内家具

行业顶尖企业交流的机会。

“以往 17届林交会每一届

我们都没落下过，每参加一次

都是一次学习，让我们慢慢摸

索出了适合自己的家具制作、

生产、销售模式，每年的林交

会也成了我们企业最为重要

的成长节点。”邓宝山说，“一

个企业，偏居一偶，难有突破，

只有集思广益，向优秀企业学

习，并不断领悟、变通、创新，

才能走得更远。”

随着雕刻技术的日臻成

熟，邓宝山又开始关注以前家

用的樟木箱。樟木箱具有实

用性、艺术性和收藏价值，何

不把樟木箱的独特用途和菏

泽牡丹结合起来，制作牡丹

特色樟木家具？说干就干，

他买回来一些樟木，并雕刻

上了各式各样的牡丹，加工

了一批樟木箱，没想到一炮

而红。在 2008 年牡丹江木博

会上，他带去的 20 只樟木箱

短短两小时就被抢购一空。

在 2009 年中国林交会上，他

改进制作的樟木系列制品成

为耀眼的“明星”。

“二十多年来，我一直致

力于将榫卯工艺应用于家具

加工中。红木、香椿木作为

制作中式家具及工艺品的上

好木材，使用传统全榫卯结

构设计组装制成的家具不仅

外形精致美观，且实用性强，

经 久 耐 用 ，深 受 消 费 者 喜

爱。”邓宝山指着展厅内一套

红木沙发说。

不久前，山东大山红木有

限公司正式挂牌菏泽市牡丹

区非遗工坊，还成为菏泽市首

批市级中小学生研学基地。

邓宝山表示，希望孩子们在亲

手实践中了解榫卯工艺原理

和蕴含的文化，激发孩子们学

习传统文化的兴趣，把好手艺

传承下去，也希望将来能让越

来越多的人感受到“手造”的

魅力。

“今年林交会上我们也准

备了‘秘密武器’，相信一定会

给 参 会 客 商 一 个 不 小 的 惊

喜。”邓宝山笑着告诉记者。

打造永不落幕的中国林交会

展会上取经，助企业“茁壮”成长

巧木匠创业，林交会上展风采

邓宝山介绍雕刻的牡丹图案屏风。

大山红木展厅内展示的雕刻精美的成套红木家具。


