
17 年，31 次无偿献血，鄄

城县综合行政执法局的王永

迪（右图左）自 2007 年在部队

服役期间第一次开始参与无

偿献血以来，就在无偿献血的

道路上阔步前行，在成为一名

光荣的“三献”志愿者的同时，

用自己的表率让更多人深入

了解、自愿加入无偿献血的大

家庭中。

1988年出生的王永迪，于

2006年参军入伍，并在参军的

第二年第一次参与到无偿献血

中来，“第一次无偿献血前，部

队领导给普及了无偿献血的知

识和意义。我感觉，和平年代，

能够通过这样的途径守护百

姓、帮助有需要的人，是非常值

得的。当时就暗暗下定决心，

即使退伍后我也会一直坚持下

去。”王永迪告诉记者。

随后，每年的两次无偿献

血机会，只要身体允许，王永迪

几乎从不缺席。2011年，王永

迪光荣退伍返乡，并进入鄄城

县综合行政执法局工作至今，

但初心未改，每年的无偿献血

机会均会第一时间前往。

牡丹晚报全媒体记者了解

到，王永迪在做好本职工作的

同时，热心公益事业，积极投身

到志愿服务中，他不仅是鄄城

县义工协会的一员，同时也是

鄄城县无偿献血志愿服务队队

长，更是一名光荣的“三献”（即

无偿献血、献造血干细胞、献遗

体器官角膜）志愿者。

2021 年 8 月，王永迪的造

血干细胞资料汇入中华资料

库，2022年 2月份，他又成为中

国人体器官捐献志愿者。“2022
年 9 月，县红十字会给我打来

电话，说我的造血干细胞和一

位患者匹配度很高，询问我的

意见，我义无反顾地说，只要患

者需要，我随时捐献。至今我

一直在等待红十字会的通知。”

王永迪告诉记者，自从接到这

个电话后，他就开始为未来不

一定需要的捐献调整着身体，

只为需要到来时，能再第一次

提供自己的造血干细胞。

王永迪告诉记者：“2023年

9 月 14 日，我第一次接触到成

分血，这让我有了新的认识，它

比献全血恢复周期快，半个月

就能捐献一次。从 9月 14日开

始，我每半个月都会按时从鄄

城坐公交车去菏泽市血液中心

去捐献成分血，在我身体健康

允许的情况下，我会一直坚持

下去，用自己的行动帮助更多

的人。”
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本报讯 （通讯员 李

海建）为响应国家金融消费

者权益保护的号召，瑞众保

险菏泽中支近日在菏泽鲁西

新区丹阳街道丹阳社区开展

“5 ·15 全国投资者保护宣传

日”宣传活动。此次活动旨

在坚持以人民为中心，提升

金融消费者的风险防范意识

和金融素养，同时推进行业

诚信文化建设，切实保护金

融消费者的合法权益。

活动现场，工作人员向

市民发放金融知识手册，手

册内容涵盖保险基础知识、

投资技巧、风险防范等方面，

帮助市民了解金融投资基本

知识、风险与收益相匹配的

投资观念，了解理财与投资

型保险的区别。同时提醒消

费者远离非法推荐股票、基

金、期货，非法代课理财等行

为。通过真实案例的讲解，让

市民更加直观地了解投资的

风险与收益，以及如何避免投

资陷阱。市民纷纷表示，通过

工作人员的讲解和宣传，他们

对金融知识有了更深入的了

解，对投资者保护的重要性有

了更深的认识。

菏 泽 中 支 将 继 续 秉 承

“诚实守信、客户至上”的服务

理念，不断提升服务质量和

水平，为广大金融消费者提

供更加优质、高效、便捷的保

险服务。同时也将继续加强

金融知识普及和风险防范宣

传，推动金融行业的健康稳

定发展。

本报讯 （通讯员 张

丽娟）5月 29日，中华财险菏泽

中支组织志愿者走进菏泽保利

大剧院，开展“关爱特殊群体”

保险知识教育宣传活动。

活动过程中，中华财险

菏泽中支志愿者们发放保险

知识教育宣传彩页 1000 份，

通过生动的金融案例，向包含

残障人士在内的社会大众宣

传保险知识，以及消费者权益

保护意识，提升金融诈骗识别

与自我保护能力，传递充满爱

心和温暖的中华金融力量。

未来，中华财险菏泽中

支将继续贯彻落实中央金融

工作会议精神，秉承“以客户

为中心”服务理念，持续关爱

特殊群体，以实际行动积极践

行社会责任，为菏泽发展贡献

更大力量。

本报讯 （通讯员 翟海

萌）近日，由《中国银行保险报》

主办的第 53 期保险热点对话

举办，保险机构、高校学者围绕

“新时代下的保险产品：守本

源、重服务、促发展”这一主题

建 言 献 策 。 活 动 中 发 布 了

2023-2024“金口碑”年度保险

产品名单，太平人寿“太平岁岁

鑫享终身寿险”“太平福禄御禧

终身重大疾病保险”“太平传世

四号教育年金保险”等多款产

品入选，荣获年度寿险保险产

品、年度重疾保险产品、年度创

新保险产品等殊荣。

活动中，太平人寿总精算

师林端鸿受邀进行主题分享，

结合该公司在“月缴”模式、“双

被保险人”等产品模式创新方

面的案例，介绍太平人寿从产

品角度实现突破，为消费者提

供更加全面、灵活、有特色、贴

近需求的保障产品，通过产品

模式创新推动公司管理提质增

效，更好地助力高质量发展的

做法与思考。林端鸿指出，产

品的创新已不仅仅是在产品层

面，更多是需要公司经营管理

的变革，需要拥抱科技、大胆心

细、知难而进，太平人寿始终秉

持“以客户为中心”的理念，不

断适应市场变化，持续创新迭

代产品设计理念来满足客户需

求，为客户提供更多愿意买、也

买得起的好产品，与行业同仁

共同推动保险业的高质量发

展。

从本次 2023-2024“金口

碑”年度保险产品名单来看，太

平人寿多款代表性产品入选，

进一步体现出消费者及市场对

于太平人寿的认可和积极反

馈。作为金融央企成员单位，

太平人寿将始终以人民为中

心，持续提升产品和服务供给

水平，全力构建具有太平人寿

特色的“保险+”生态，用有温

度、有力度、有价值的保险产品

和服务，全力守护人民的美好

生活。

太平人寿多款产品入选“金口碑”

中华财险菏泽中支：

关爱特殊群体 践行社会责任

瑞众保险菏泽中支：

开展“全国投资者保护宣传日”活动

初心不改，倾情公益成为“三献”志愿者
——记鄄城县综合行政执法局、无偿献血志愿者王永迪

□牡丹晚报全媒体记者 孟欣

本报讯 （通讯员 邵
丹）为持续推动营销渠道业务

转型，聚焦业务发展、价值转

型及队伍建设，5月 23-24日，

新华保险组织召开营销渠道

专项工作会议。会议就营销

渠道发展现状、问题和下一步

对策进行深入剖析，对发展支

持政策进行宣导，典范机构进

行经验分享，并邀请外部讲师

作组织发展专题授课。

据了解，营销渠道是寿

险 公 司 价 值 贡 献 的 核 心 渠

道，代理人队伍是寿险业务

发展的重要支撑。新华保险

坚持突出价值、优化结构的

高质量、内涵式发展道路，聚

焦营销渠道精准施策。2024
年是该公司新一届发展蓝图

落地的关键之年，公司党委

推出一系列改革发展举措做

深做实市场化、专业化，坚持

以客户为中心，从资产端和

负债端两端发力，负债端把

业务价值放在首位，资产端

全面加强资产配置，价值转

型升级初见成效。

该公司党委将进一步加

强对营销工作的战略管理和

组织领导，以“强总部、强战

略”为牵引，实现前中后台围

绕营销的生态建设和系统工

程合力推进。营销渠道要通

过专业化、科学化、精细化、合

理化的顶层设计，对标同业优

秀做法，发挥自身基因优势，

制定有效转型路径，真正做到

围绕市场变化和客户需求，加

速“产品+服务”模式革新，围

绕队伍优增优育，建设新的营

销生态，推进队伍转型，全力

以赴实现高质量发展。
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